Pintura de Mark Dagley, artista nacido en
Virginia, Estados Unides, con trayectoria por
galerias europeas de renombre. Las superficies
estén cubiertas con poliuretars. Sus precios
oscilan entre 300.000 y 1.000.000 de ptas.
‘(¢*sria Mar Estrada).
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dRTE Precios light

P compra mediante la firma de letras o la
estipulacién de Ia modalidad de compra
acordada.

En Espaiia es alin muy reciente el mer-
cado de las instalaciones (composiciones
con objetos o elementos creados por el
propio artista, que se.disponen dentro
de-un espacio especifico, como pueda ser
una habitacién o incluso al aire libre).

Estas obras, que se integran
en la linea del arte concep-
tual, son acompafiadas, a la
hora de su venta, por un
proyecto con explicaciones
pormenorizadas del autor,
la firma y otras especifica-
ciones pertinentes.

Algo que resulta de vital
importancia a la hora de
comprar es solicitar un cer-
tificado de autenticidad,
que debe ser proporcionado
por la galesia. En él deben
constar todos y cada uno de
los datos de la obra, su fe-
cha de realizacién, la técni-
ca empleada, las dimensio-
nes, etcétera.

Asimismo, cuando se for-
maliza la operacién de com-
pra, se entrega también al
cliente una factura, debida-
mente cumplimentada, con
los datos del comprador y
del vendedor. Esta factura
lleva un incremento del
doce por ciento de IVA.

Un dato mis: si la obra
que hemos adquirido ha lle-
gado, con el paso del tiem-
po, a tener un valor consi-
derable, es muy aconsejable
asegurarla, sacarle varias fo-
tografias y adjuntarlo todo a
la compaiia de seguros,
junto con la pertinente do-
cumentacién de la poliza.
SABER INVERTIR. Segiin
Pepe Cobo, director de la
galeria La Maquina Esparo-
/a, <la inversién depende es-
pecialmente de cada uno y del dinero
que se quiera gastar, pero también con-
viene estudiar las posibilidades de inver-
tir en arte contemporineo con una filo-
sofia de dilogo con los galeristas, y nun-
ca perder de vista la posibilidad de acce-
der al arte internacional».

No es preciso ser un adinerado espec-
tador para acceder al mercado del arte.
Las cifras que se manejan en este mun-
do varian desde lo asequible hasta lo as-
tronémico. Para Lola Moriarty, directora
de una de las mis atrevidas galerias ma-
drilefias, <lo mis excitante para un com-
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prador, a mi modo de ver, es invertir en
los que empiezan, seguitles los pasos...»
y cuyas obras se venden con precios bas-
tante discretos.

Otra mujer emprendedora en el mun-
do del arte, que hace diez afios cre6 la-
idea de la feria internacional de arte,
ARCO, es Juana de Aizpuru, que desde
sus galerias ubicadas en Sevilla y Madrid -
trabaja con artistas cuyas obras, asegura,
no suelen sobrepasar los dos millones de
pesetas.

Un nuevo enfoque del mercado del
arte ha surgido recientemente en Espa-
fia gracias a la tarea desarrollada por Ia
empresa Go Between, un consulting in-
ternacional, al mejor estilo neoyorquino,
pero en Madrid. Sus responsables, Pablo
del Val Caturla y Natalia de Nicolis, se
dedican a la tarea de asesorar a empre-
sas y particulares en todo lo referente a
coleccionismo y a tipos de inversién.
Gracias a este mecanismo, es posible ac-
ceder a una informacién completa, res-
paldada por datos serios y estudios de
mercado, con sesiones de introduccién a
la obra del artista a través de un amplio
archivo de documentacién.

Madrid se encuentra en primera linea
del mercado del arte, seguida por Barce-
lona, Valencia, Baleares, el Pais Vasco,
Canarias y, finalmente, la produccién de
las galerias de Lugo, Zaragoza y Murcia.
Sin duda, nuestro pais va abriendo cada
dia nuevas puertas al arte mas actual y
el interés se va fomentando en los mas
diversos estratos de la sociedad gracias,
entre otros, a los esfuer-
zos de los medios de co-
municacion —en espe-

El galerista nos
cial la prensa—, por dar

a conocer la obra que dari la
puede contemplarse en informacion
Espafia. A la informa- ki

ci6n que habitualmente
contienen las secciones
de arte de la prensa de
actualidad se suma tam-
bién la contenida en las
revistas especializadas en
arte, algunas de las cua-
les —como en el caso de
Arena— son de caricter
internacional. Otras re-
vistas especializadas son:
Gualeria, Album, Lapiz,
Formas Plasticas y Anti-
cuaria.

Existen cierto tipo de
iniciativas, piblicas unas, privadas otras,
que intentan llevar el arte mis alli del
circulo restringido que suele acudir a las
galerias. Supermerc'art es una de estas
alternativas al mercado tradicional y las
exposiciones que se realizan han estado

obra o un
artisia; nos
proporcionard
catdlogos,
detalles, precios
y las formas de

pago.

necesaria de una



